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; /Q = La méthodologie

Etude réalisée par I'lfop pour CAFPI

Echantillon Méthodologie Mode de recueil
Lenquéte a été menée aupres d’'un La représentativité de I'échantillon a été Les interviews ont été réalisées par
échantillon de 2011 Francais agés assurée par la méthode des quotas (sexe, guestionnaire auto-administré en
de 25 a 65 ans, représentatif de la age, profession du chef de famille) apres ligne du 15 au 20 mars 2018.
population francaise. stratification par région et catégorie

d’agglomeération.

Rappel méthodologique de la vague 1 : I'enquéte a été menée aupres d’un échantillon de 2001 Francgais, dgés de 25 a 65 ans par questionnaire auto-administré du

10 au 16 juin 2015

Rappel méthodologique de la vague 2 : I'enquéte a été menée aupres d’un échantillon de 2002 Francgais, dgés de 25 a 65 ans par questionnaire auto-administré du
27 mai au 2 juin 2016.

Rappel méthodologique de la vague 3 : I'enquéte a été menée aupres d’un échantillon de 2006 Frangais, dgés de 25 a 65 ans par questionnaire auto-administré du
10 au 16 février 2017.

Rappel méthodologique de la vague 4 : 'enquéte a été menée aupreés d’un échantillon de 1001 Frangais, Ggés de 25 a 65 ans par questionnaire auto-administré du 2

au 5 octobre 2017.
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A | Le moral des Francais




; é) = La perception de la situation économique actuelle (1/2)

QUESTION : En pensant a la situation économique, diriez-vous que... ?

43%

3%\

26%

B Nous sommes encore en pleine crise
B La situation demeure préoccupante méme si le pire de la crise est maintenant derriére nous

B La situation est difficile mais elle s’Taméliore progressivement

B La situation est plus favorable et la crise est finie
CAFPI®
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7/ La perception de la situation économique actuelle (2/2)
i Te ?

évolution

QUESTION : En pensant a la situation économique, diriez-vous que... ?

Avant 2016, enquétes menées auprés d’échantillons de 18 ans et plus

79%
75%

31% 32%

27% 29% 27% 27% 28%

=

26%
22% 22%
2% 2% 1% 3% 55 1% 1% 1% 1% 1% 3% 3%
= i —— —— — a » - -— "
Rappel Rappel Rappel Rappel Rappel Rappel Rappel Rappel Rappel Rappel Rappel Rappel Octobre  Mars 2018
Novembre 2009 Ao(t 2010 Décembre 2010  Avril 2011 Janvier 2012 Juin 2012 Janvier 2013 Ao(it 2013 Juillet 2015 Juin 2016 Février 2017 2017

——-Nous sommes encore en pleine crise

—&—La situation demeure préoccupante méme si le pire de la crise est maintenant derriére nous
——La situation est difficile mais elle s’Taméliore progressivement
=@ La situation est plus favorable et la crise est finie
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; é) — L'évolution de son état d’esprit général

QUESTION : Par rapport a 'année derniére, diriez-vous que votre état d’esprit général ... ?

Est meilleur
20%

N'a pas changé
55%

e
25%

56 55 55

A Ouvrier (31%) 4.9/r = a
32
47)\|— 27 25

+

|
N |
e
= 18 20
11 12
Juin 2016 Février 2017 Octobre 2017 Mars 2018
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B Le marche de I'immobilier
en 2018




i 7/;) = L'intention de devenir propriétaire au cours des 5 prochaines années (1/2)

QUESTION : Avez-vous l'intention au cours des 5 prochaines années, de devenir propriétaire ... ?

- Ensemble Mars 2018 -

Au moins un achat : 44% TOTAL Non
(rappel Oct. 2017 : 38%) 56%

D’une résidence principale

D’un bien immobilier locatif

D’une résidence secondaire 7%

m Oui ® Non CAFPI&
Connection creates value 9 N°1 des Courtiers




' 7/ L'intention de devenir propriétaire au cours des 5 prochaines années (2/2)
| T ?

Evolutions

QUESTION : Avez-vous l'intention au cours des 5 prochaines années, de devenir propriétaire ... ?

- Récapitulatif : Oui -

— 30% o
——
V
15% 14% 13% 14% 15%
= e M &
7% 6% 6% 6% 7%
e — = = — B
Rappel Rappel Rappel Rappel Octobre 2017 Mars 2018
Juin 2015 Juin 2016 Février 2017
—&-D'une résidence principale —=—D'un bien immobilier locatif —a—D'une résidence secondaire
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i 7/;) — La perception de 'acces a la propriéte

QUESTION : Parmi les phrases suivantes, laquelle se rapproche selon vous le mieux de I'idée que vous vous faites de I'accés a la propriété ?

Une sécurité

Une fierté

Un plaisir

Une reconnaissance sociale, un
statut

Connection creates value

15%

13%

11%

61%
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; é) = La facilité percue a devenir propriétaire
QUESTION : Selon vous, est-il aujourd’hui facile de devenir propriétaire ?

Oui, plutét TOTAL Oui
32%

Oui, tout a fait
4%

36%

Non, pas du tout

17%
TOTAL Non
64% Non, plutdt pas
47%
Evolutions depuis 2015
[ —_— =0 —
= —— S — —a
34 35 40 34 36

Juin 2015 Juin 2016 Février 2017 Octobre 2017 Mars 2018
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; é) = L'estimation d’avoir les moyens financiers pour acquérir un bien immobilier

QUESTION : Pensez-vous avoir actuellement les moyens financiers suffisants pour acquérir un bien immobilier, que ce soit en finangant
vous-méme la totalité de cet achat ou en ayant recours a un prét ?

.
TOTAL Oui
: 3 44% 3
Oui, tout a
fait
15%

Rappel Février 2017

Non, pas
du tout
27%

Non, plutot pas
29%

TOTAL Non

56%
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i 7/.;) = La notoriété de la loi ELAN

QUESTION : Avez-vous entendu parler du projet de loi ELAN sur I'immobilier ?

TOTAL Oui

15%

Oui, et vous savez précisément ce
dont il s’agit
3%

Oui, mais vous ne savez
pas précisément ce
dont il s’agit
12%

Non, vous ne le
connaissez pas
85%

CAFPI&
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; 7/;) = La notoriété de différents dispositifs d’aide a I’'accession a la propriété

QUESTION : Connaissez-vous chacun des dispositifs suivants d’aide a I'accession a la propriété ?

Rappel Total
2015 « OUIl »

LAPL (aide personnalisée au logement) Non posé 91%

Le prét a I'accession sociale (PAS) 39% 43%

'aide d’une collectivité locale (Mairie, département, région)  37% 39%
Le prét action logement ~ 31% 35%

B Oui, et vous savez précisément ce dont il s’agit ® Oui, mais vous ne savez pas précisément ce dont il s’agit
m Non, vous ne le connaissez pas CAFPI®
Connection creates value 15 N°1 des Courfiers




C | Immobilier, mobilité
géographique et télétravail




i 7/;:, = Le type d’agglomération souhaité pour y résider

QUESTION : Préfereriez-vous habiter... ?

En milieu péri-
urbain : dans une
agglomération de

taille moyenne

43%
Dans une commune
rurale
40%

En milieu urbain :
dans une grande
agglomération
17%

Connection creates value

Rappel Juin 2016

Rappel Juin 2015
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i [O — L'expérience d’une mobilité géographique

QUESTION : Avez-vous déja effectué une mobilité géographique ?

TOTAL Oui / A l'intention

de le faire
60%

Oui
38%

Non, mais vous l’envisagez a
court terme
7%

Non, mais vous l’'envisagez a
Non et vous ne
plus long terme

I’envisagez pas 15%
40%

CAFPI&
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; 7/6 — Le but de la mobilité géographique vécue

QUESTION : Avez-vous envisagé / envisageriez-vous plutét cette mobilité dans un but personnel ou dans un but professionnel ?

Base : A ceux qui ont fait I'expérience d’une mobilité géographique ou qui I’'envisage, soit 60% de I’échantillon

Plutot dans un but

professionnel

29% Plut6t dans un but
personnel

71%

CAFPI&
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; é) = L'évolution de la disposition a effectuer une mobilité géographique

QUESTION : Diriez-vous que étes davantage disposé aujourd’hui a envisager une mobilité géographique qu’il y a quelques années ?

Base : posée a ceux qui ont effectué une mobilité géographique ou qui I’envisage, soit 60% de I’échantillon

TOTAL OUI

Oui, tout a fait 59%
19%

Non pas du tout
11%

Oui, plutot

TOTAL NON A0%

41%

Non plutét pas
30%

CAFPI&
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7/ Les raisons de I’évolution de la disposition a effectuer une mobilité
| C)?

géographique

QUESTION : Pour quelle(s) raisons pourriez-vous davantage envisager une mobilité géographique qu’il y a quelques années ? En premier ? En
second ?
Base : posée a ceux qui sont davantage disposé aujourd’hui a envisager une mobilité géographique qu’il y a quelques années, soit 35% de I’échantillon

40%
Un motif personnel
61%
Mieux concilier votre vie personnelle avec votre vie professionnelle
44%
Il existe un nombre important de zones géographiques attractives 12%
d’un point de vue immobilier 31%
6%
Les moyens de transport permettent de gagner plus de temps
17%
Les progres liés au numérique (comme par exemple l'acces au tres
haut débit) facilitent les communications 15%
Il est plus facile aujourd’hui de se mettre en télétravail
10%
Votre employeur actuel facilite les conditions pour envisager une
mobilité
(Posé aux actifs en poste, soit 70% de I’échantillon) .
H En premier
Pour une autre raison o
12% W Total des citations*
(*) Total supérieur a 100, les interviewés ayant pu donner deux réponses CAFPI®

Connection creates value 21 N°1 des Courtiers




; é) = Les raisons susceptibles de favoriser la mobilité géographique

QUESTION : Les raisons suivantes sont-elles selon vous susceptibles de favoriser la mobilité géographique ?

Des moyens de transport qui permettent de gagner
plus de temps

Les progreés liés au numérique (comme par exemple
I'accés au trés haut débit) qui facilitent les
communications

Lattractivité d’'un nombre important de zones
géographiques d’un point de vue immobilier

Le fait que votre employeur actuel facilite les
conditions pour envisager une mobilité

Total
« OUI »

70%

65%

64%

59%

(Posé aux actifs en poste, soit 70% de I’échantillon)

La plus grande facilité a se mettre en télétravail

57%

m Oui, tout a fait

B Oui, plutot

® Non, plutét pas

Total
« NON»

30%

35%

36%

41%

43%

B Non, pas du tout

22
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7/ Les grandes villes de France les plus attractives pour effectuer une mobilité
| O?

géographique (1/2)

QUESTION : Parmi les grandes villes suivantes, quelle est celle qui est selon vous la plus attractive ? En premier ? En second ?

e 2%
Paris 15%
23%
11%
L
11%
e 22
Toulouse 10%
25%
-
Rennes 5%
10%
. 4%
. 4%
Marseille
h 10% m En premier
Une autre grande ville 8% B Total des citations*
10%

(*) Total supérieur a 100, les interviewés ayant pu donner deux réponses CAFPI®
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Les grandes villes de France les plus attractives pour effectuer une mobilité

géographique — par zones géographiques — Total « En premier » (2/2)

QUESTION : Parmi les grandes villes suivantes, quelle est celle qui est selon vous la plus attractive ? En premier ? En second ?

Région parisienne ™ Nord-Est Nord-Ouest

Paris Bordeaux Nantes
35% 18% 27%

Bordeaux
21%

Bordeaux Nantes Strasbourg

Sud-Est
Bordeaux Lyon
44% 26%

Bordeaux

(*) Total supérieur a 100, les interviewés ayant pu donner deux réponses CAFPI®
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; f; - Lopinion a égard du télétravail

QUESTION : Quelle opinion avez-vous du télétravail ?

Base : posée uniquement aux actifs, soit 76% de I’échantillon

Plutot une
bonne
opinion
62% TOTAL
Une trt'es.bonne Bonne opinion
opinion 85%
23%

Une tres mauvaise

opinion
3%
TOTAL Plut6ét une mauvaise
Mauvaise opinion opinion
15% 12%

CAFPI&
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; 7/;) = Les raisons susceptibles de donner envie d’étre en télétravail

QUESTION : Les raison suivantes sont-elles selon vous susceptibles de vous donner envie d’étre en télétravail ?

Base : posée uniquement aux actifs, soit 76% de I’échantillon

Total Total
« OUI » « NON»

La planification de vos hor:.:nres de travail selon vos 87% E 13%
besoins

La réduction du temps de trajet domicile / lieu de o o
vl 86% 48% 38% 8% |6% LR
La possibilité de mieux concilier votre vie 85% 43% 42% 9% 6% 15%
personnelle avec votre vie professionnelle 2 ? - L 2

Les mesures récentes pour favoriser I'accession a la o o o 5 o o
propriété 50% 36% 35% 15% 50%

m Oui, tout a fait m Oui, plutét m Non, plutét pas = Non, pas du tout

La possibilité de mieux concilier une maladie 76%
chronique ou un handicap et votre travail

24%

CAFPI&
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